Antecipacao das compras garantem precos baixos

Para garantir estoque e
melhores precos aos clientes,
alguns comerciantes anteci-
param as compras e ja estao
com as lojas preparadas para
o aumento de vendas de final
do ano. O Empério D’ tta,
em Campinas, ampliou o esto-
que de bebidas importadas,
frutas secas, massas e
molhos. Esta antecipacao das
compras pode garantir pre-
cos até 10% mais baixes ao
consumidor final. E, quando
incluidos nas cestas, kits ou
batis, os produtos podem ficar
ainda mais baratos.

“Por serem produtos
importados a gente nunca sabe
como o cambio vai se compor-

tar. Entdo é melhor garantir
desde ja os precos”, destacou
o gerente da D’Gustta, Julio
César Pedrosa.

Como o final do ano é o
melhor periodo para a ven-
da de vinhos e espumantes,
a Tokay, revendedora de
bebidas importadas, também
ja esta com o estoque 60%
maior que os outros meses
do ano. Segundo a proprie-
taria, Vitéria Zambrone, foi
feita uma negociacdo com os
produtores de espumantes
para garantir preco e quali-
dade ao consumidor. “As
empresas fazem as encomen-
das agora, para montar as
cestas de Natal. Ja as pessoas

fisicas comecam a pensar na
compra de vinho no final de
novembro”, falou.

O proprietario da Deca-
sa, loja de méveis inaugura-
da neste més em Campinas,
Alessandro Ienne Ferreira,
usou a mesma estratégia, ja
que neste mercado um pedi-
do pode demorar mais de um
meés para ser entregue.

_“Estamos com um show

room com mais de 5 mil itens
e se o cliente comprar uma
sala de jantar vamos ter
outra semelhante para repor
imediatamente. Além disso,
temos uma quantidade mui-
to grande de itens da parte
de decoracéo e presente, que

sa0 pecas que o cliente com-
pra e quer levar na hora”,
falou.

Segundo ele, de certa for-
ma, esta estratégia também
garante precos melhores, uma
vez que a demanda aumenta
no final do ano e as fabricas
aproveitam para reajustar as
tabelas. Na Anna Pegova, os
preparativos para o final de
ano também ja comegaram.
As estrategias sao os Kits, que
agregam varios produtos, com
precos competitivos. Eles esta-
rdo nas lojas na primeira
quinzena de novembro, junta-
mente com a vitrine de
Natal.(Vilma Gasques/Da
Agéncia Anhangiiera)



