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‘dos-que antes eram vistas com
‘alguma ressalva pelos consu-
midores - hoje se firmaram
como uma boa alternativa
‘para quem quer adquirir pro-
dutos de qualidade gastando
menos. Os negocios vdo bem:
segundo estimativas da Asso-
ciagdo Comercial e Industrial
de Campinas (Acic), o setor ja
movimenta pelo menos R$ 5
milhdes por ano.

Aslojas atraem um piibli-
co 6bvio, formado pelas clas-
ses mais populares - mas ha
alguns anos vém garantindo
também clientes de classe
média e até alta. Os donos dos
estabelecimentos destacam
que a qualidade e a atualida-
de dos produtos oferecidos sao
fundamentais. Sem contar o
prego, claro- que é duas ou trés
vezes mais barato do que um
produto novo.

O donodo Brech6 Harmo-
nia, Ageu da Silva, de 42 anos,
abriu sua loja na Rua 11 de
Agosto ha quatro meses. Com
seis estabelecimentos do géne-
ro,aregiao tem uma das maio-
res concentragoes de brechés
da cidade.

Mesmo com pouco tempo
no mercado local, Silvadizque
o campineiro ja se habituou a

modelos atuais. Na sualoja, os
homens sdo os campedes na
compra de roupas.

Com larga experiéncia no
segmento, a proprietaria do
Mercadodas Pulgas, Odila Bor-
ges, de 59 anos, salienta que os

consumidores
procuram por
roupas que
podem ser usa-
dasdia-adia. Odi-
la abriu a primei-
ralojaha23anos,
ediz que o habito
de freqiientar
brechés passa de
' pai para filho.

"Tenho clientes cujos
filhos e netos também com-
pram no meu breché”, relata.
Para ela, ha espaco para todos

_ neste segmento Na sua loja,

além de roupas e sapatos, os
clientes encontram também
bijuterias, loucas, CDs e brin-
quedos.

A comerciante Maria
Angélica Pantanela, de 47 anos,
ainda é uma principiante no
ssetor, mas ja aposta nos bons
resultadosda lojagueabriuha
15 dias, perto do Bosque dos
Jequitibas.

O Brecho Fashion foi deta-
Ihadamente decorado e asrou-
pas eacessorios sao separados
por setor. "Ha uma sala s6 com
roupas para festa, outra para
pecas despojadas e esporte e
uma com itens com precos
mais em conta", diz.
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ADRIANALEITE comprar nos brechos. "Sou pro-
Da Agéncia Anhangiiera prietario ha muitos anos de
aleite@ rac.com.br uma loja em Sao Paulo, e pos-
so dizer que o con-
segmento de brechos sumidor daqui é
ganha a cada dia mais receptivo aos Setor ja
mais espago no mer- produtos usadosdo :
cado comercial de que os paulista- movimenta em
‘Campinas. Novos estabeleci- “nos", comenta, ——torno de
mentos estdo sendo abertos e O dono do Bre- RS 5 milhoes
‘outros foram reformulados cho Felicidade, Fla-
paraatrair uma clientela dife- vio Luiz Sartori, de por ano
renciada. 39 anos, diz que o
As lojas de roupas, sapa- segredodo negocio
‘tos, acessorios e moveis usa- € vender pecas de qualidade e
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